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Editorial

PROFESIONALIZAR EL ACCIONAR
GREMIAL

El profesionalismo técnico, marcado por el
desarrollo y la investigacién de los actores del
sector, es indudable. Fiel reflejo de ello es el ni-
vel productivo del pais y la regién, a pesar de
las constantes trabas implementadas por los go-
biernos, sin distinguir colores politicos. La apli-
cacién de todas las tecnologias en los procesos,
amigables con el medioambiente, es acorde a un
accionar de buenas pricticas agronémicas. Los
productores primarios estin haciendo un traba-
jo espectacular.

Los representantes gremiales debemos estar
a la altura de lo destacado anteriormente para
poder llevar adelante la permanente difusién de
estas virtudes y marcar el camino de las poli-
ticas sectoriales que posibiliten la explosién de
todo el potencial del sector. Para ello, se debe
contar con todas las herramientas técnicas que
fortalezcan y llenen de contenido las posiciones
en debates y definiciones ante todos los agentes
sociales.

En este contexto es donde la Asociacién
Agricola Ganadera de La Pampa se impone el
desafio de crear en el seno de su estructura el
Observatorio Estratégico Agro Ganadero de
La Pampa, que presentamos en esta edicién,
y llevara adelante las gestiones necesarias para

iNDICE

dotar de herramientas técnicas a nuestros di-
rigentes.

Es la funcién del Observatorio articular las
actividades que realizan los distintos equipos de
profesionales que trabajan para tal fin. Estos,
integrados por ingenieros agrénomos, veterina-
rios y economistas con formacién de doctorados
realizan los informes a requerimiento, con me-
todologia de consultorias externas. Asimismo,
coordinan aportes teéricos de profesionales del
sector que se acercan en forma colaborativa, y
finalmente, se escucha la voz de la realidad féc-
tica aportada por los productores primarios por
medio de encuestas.

En esta edicién también les contamos sobre
los preparativos de la Expo de Santa Rosa en
palabras del presidente de nuestra asociacion,
las virtudes de la ganaderia regenerativa, el mo-
mento que estd pasando la produccién de carne
y los resultados de la cosecha de maiz, ademds de
introducirnos en los residuos que sirven como
fertilizantes para el agro. También encontrarin
consejos para propietarios e inversores rurales y,
como siempre, la voz de las empresas del sector.

Comisién Directiva de la Asociacién Agri-
cola Ganadera de La Pampa

Comisién Directiva de la
Asociacion Agricola Ganadera de La Pampa

Expo Rural Santa Rosa 2025: la celebracion
del campo pampeano rumbo a los 100 afios

Condalia, las harinas integrales pampeanas
que cruzan fronteras

Oportunidad para la ganaderia argentina:
eficiencia, tecnologia y mercado global

Propietarios e inversores rurales: ;qué ven
cuando miran un campo?

Maiz: auguran buenos rendimientos en la
region cercana al Puerto de Bahia Blanca

Tecnocom: El control y la seguridad en el
campo y la industria

Pedro Gonzalez Gomila: el valor del legado
rural

De residuo a recurso: los subproductos de la

industria frigorifica y feedlots como fertilizantes

Se creo el Observatorio Estratégico Agro
Ganadero de La Pampa

Ganaderia regenerativa: mas rentabilidad y
recuperacion del suelo

La Editorial no se responsabiliza por las opiniones vertidas en los articulos firmados, como tampoco del contenido de los anuncios publicitarios.
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Expo Rural Santa Rosa 2025: |a
celebracion del campo pampeano
rumbo a los 100 anos

Del 3 al 5 de octubre se celebraré la 992 edi-
cién de la Expo Agricola, Ganadera, Industrial,
Comercial y de Servicios de Santa Rosa, organi-
zada por la Asociacién Agricola Ganadera de La
Pampa (AAGLP).

Su presidente, el productor agropecuario y
abogado José Ignacio de la Iglesia, compartié con
La Agricola los preparativos, las novedades y el
espiritu que envuelve a uno de los eventos mds
emblemadticos del calendario agropecuario pro-
vincial.

(P | ¢Coémo se vive la previa de esta 992 edicién de
la Expo Rural Santa Rosa?

B La verdad es que es una de las actividades
més demandantes para la Asociacién para todos
los que la integramos. Es una exposicién de gran
importancia para toda la provincia porque nuclea
a productores de todos los puntos de La Pampa y
también participan las autoridades administrativas
mis relevantes. Eso nos permite tratar temas pro-
ductivos directamente con el gobierno provincial.

B ¢Qué expectativas tienen para este afio?

Son muchas, sobre todo porque es la edicién
nimero 99 y estamos preparando el camino para
la nimero 100, que serd histérica. Este afio esta-
mos con expectativas por la posible vuelta del sec-

tor de aves, que habia estado ausente por cuestio-
nes sanitarias como la gripe aviar. Retornan con
controles estrictos de Senasa (Servicio Nacional
de Sanidad y Calidad Agroalimentaria) y con

muchas ganas de reencontrarse con el publico.

a ¢Cémo se organiza la muestra a lo largo de
los tres dias?

El viernes es el dia educativo: abrimos la
muestra de forma gratuita para que las escuelas de
Santa Rosa y alrededores puedan recorrerla con
sus alumnos. El sabado es el dia inaugural, con la
presencia de autoridades provinciales, recorridas,
debates sobre temas agropecuarios y premiacién
ganadera. El domingo es el cierre comercial y el
dia de mayor concurrencia, donde el piblico pue-
de disfrutar de la muestra, conocer la produccién
local y compartir un dia con el sector.

[ :Qué dimensiones tiene la exposicién en
cuanto a stands y publico?

B3 Recibimos entre 20.000 y 30.000 visitantes
cada afio. Hay alrededor de 200 stands de co-
mercio, industria y servicios. En ganaderia, el afio
pasado participaron entre 35 y 40 cabafas de toda
la provincia. Este afio esperamos una cifra similar,
con unos 100 animales en exposicién, de los cua-
les entre 50 y 60 saldrdn a remate.

B :Qué otras atracciones habrd para el publico?
) E! patio gastronémico sobre Avenida Spi-
netto es uno de los grandes atractivos. Funciona-
rd sibado y domingo desde las 20:30, con food
trucks y escenario musical. Vendran artistas de
distintos puntos del pais, como ya ocurrié el afio
pasado, que fue un éxito y se podrd pasar un lindo
momento en familia. El afio pasado dio muy bue-
nos resultados y gusté mucho a la gente. Ademds,
con la entrada —que tendrd un valor general de
6.000 pesos, con descuentos para jubilados y per-
sonas con discapacidad— se sorteard una moto.

B :Qué lugar ocupa la tecnologia en esta edi-
cién?

) Cada vez mis importante. Tendremos firmas
de maquinaria agricola mostrando sus ultimas
innovaciones y también stands dedicados al uso
de drones para fumigacién, una tecnologia que
estd creciendo mucho y que los productores estén
adoptando con entusiasmo.

José Ignacio de la Iglesia, presidente de la
AAGLP
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[ :Cémo se proyecta la edicién nimero 100?

Ya estamos pensando en beneficios especiales
para quienes participan en la Institucién. Quere-
mos que sea una edicién inolvidable, que refleje
todo lo que hemos construido y lo que sofiamos
para el futuro del agro pampeano. W

Fundacion C.apit_l_'para
la Sanidad Animal
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La Pampa.
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Oportunidad para la ganaderia
argentina: eficiencia, tecnologiay
mercado global

Por multiples razones, el tren vuelve a pasar
para la ganaderia en la Argentina. De este tema
hablé La Agricola con el ingeniero agrénomo
Fernando Canosa, consultor y analista de merca-
dos ganaderos.

Radicado en el sur de la provincia de Cérdo-
ba, trabaja —junto a sus hermanos y un grupo de
jévenes técnicos— en un esquema asociativo que
recuerda a los pools de siembra de los afios 80 y
90. “Nosotros aplicamos esa 16gica a la ganade-
ria: sumamos conocimiento, tecnologia satelital
y andlisis de riesgos hidricos para potenciar la
produccién de pasto. Donde entraban 100 vacas
ahora pueden entrar 150, 200 o hasta 3007, ase-
guré Canosa.

DEMANDA INTERNACIONAL

“Los paises en desarrollo, particularmente en
Asia y en el norte de Africa, estin experimen-
tando un aumento en la demanda de proteinas

o

animales. Asi entonces, la oferta enfrenta retos
significativos y debemos estar a la altura de las
circunstancias”, expresé el consultor.

“Estd claro que la demanda internacional cre-
ce y por eso los productores deben enfocarse en la
eficiencia, en el manejo del pasto y en el acceso al
agua para aumentar la produccién’, agregé.

El especialista cit6 el caso de la reciente re-
duccién del rodeo en los Estados Unidos —una
pérdida de alrededor de 4 millones de vacas— que
ha creado un vacio en el mercado, aumentando
aun mis la necesidad de carne argentina. En otras
palabras, la clave es encontrar las herramientas
adecuadas para incrementar la produccién y res-
ponder a las necesidades del mundo.

“sCudl es la clave? Hay que dejar de mirar ha-
cia atrds y pensar en el mafiana. Las circunstancias
actuales son diferentes a las del pasado y por eso
es esencial prepararse para un futuro que promete
crecimiento en relacién a una demanda insatisfe-
cha’”, aseguro.

PASTO Y AGUA

Respecto de las cuestiones productivas, Ca-
nosa insisti6 en el pasto y en el agua como los dos
pilares clave para mejorar la eficiencia.

“El desafio es identificar las mejores practicas
para cada tipo de suelo, adaptando la pastura a la
necesidad de los diferentes ambientes. En algunos
lugares la alfalfa es la mejor opcién, pero en otros
conviene festuca, agropiro o pasto llorén”, explicé.

*

82 Fernando Canosa, consultor y analista de
mercados ganaderos

En este trabajo, el aporte del agua no es me-
nor. “Sin un acceso adecuado, la salud del ganado
se compromete y, como consecuencia, disminuye
el nimero de cabezas. Por eso, los productores de-
ben garantizar fuentes confiables para mantener
la produccién constante y maximizar el rendi-
miento de sus pasturas”, indicé.

En este contexto no son pocos los ganaderos
que han comenzado a revertir un proceso que, en
algunos casos, se encontraba amesetado. Clara-
mente, estd comprobado que la eficiencia redunda
en mds carne.

“Los resultados comienzan a verse, ya que la
relacién ternero-vaca ha mejorado y hay menos
vacas improductivas”, dijo. “Antes estabamos ven-
diendo la botella de gaseosa de dos litros con sélo
1,5 litros adentro. Ahora le agregamos ese medio
litro que faltaba y eso hace que aumente la pro-
duccién’, agregé.

Definitivamente, el futuro es prometedor ya
que la produccién y exportacién de carne en la
Argentina estd en plena transformacion.

“Con una demanda global en expansion, in-
novaciones tecnoldgicas aplicadas al manejo ga-
nadero y una sélida base de recursos naturales,
el pais tiene la chance de posicionarse como un
jugador clave”, sefiald.

“Los productores que adopten enfoques
proactivos y sostenibles estardn en mejores con-
diciones de aprovechar las oportunidades que se
presentan’, auguré Canosa. ll
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Maiz auguran buenos rendimientos
en la region cercana al Puerto de
Bahia Blanca

Con un rinde promedio de 6.100 kilos por
hectirea (y eventuales condicionamientos por la
elevada humedad del grano), la cosecha de maiz
se continda desarrollando en la zona productiva
en torno al dmbito del Consorcio de Gestién del
Puerto de Bahia Blanca (CGPBB).

Mis del 60 % de lo cosechado —en prome-
dio— abarca a distritos y departamentos de las
provincias de Buenos Aires y La Pampa, cuya
produccién confluye —mayoritariamente— hacia
la terminal de Ingeniero White.

De acuerdo con el informe de la Direccién
de Estudios Agronémicos de la Bolsa de Ce-
reales y Productos bahiense, en la zona norte los
lotes muestran un buen estado hasta alcanzar un
rendimiento —promedio— de 7.300 kilos por
hectarea, notdindose aqui un superior avance de
cosecha: 80 % (y retrasos en la recoleccién de los
sectores mds humedos).

La zona denominada norte la conforman los
partidos de Bolivar, Carlos Casares, Daireaux,
General Villegas, Hipélito Irigoyen, Pehuajé, Ri-
vadavia, Trenque Lauquen, Pellegrini, Salliqueld y
Tres Lomas, en Buenos Aires, y los departamen-
tos Chapaleuft y Maracé, en La Pampa.

ANALISIS POR SECTOR

De acuerdo con la informacién de la Bolsa
de Cereales y Productos de Bahia Blanca (BCP),

en el sector centro el desarrollo de los cultivos es

Comparacion de rendimiento (kg/ha)

. 02374 . Proe, T aios

bueno, al considerarse un rinde medio de 5.400
kilos por hectarea.

En el oeste, la cosecha de primera avanza al
45 %, mientras que los maices tardios y de segun-
da presentan retrasos por exceso de humedad.

Hacia el este, y con un desarrollo uniforme y
humedad favorable, el estado de los lotes releva-
dos es muy bueno, aunque la dispersién en fechas
de siembra genera una importante variabilidad.
El avance promedio aqui es del 40 %.

La zona centro la integran los distritos de

Adolfo Alsina, Azul, Benito Juirez, Coronel Do-
rrego, Coronel Pringles, Coronel Suirez, General
La Madrid, Adolfo Gonzales Chaves, Guamini,
Laprida, Olavarria, Saavedra, San Cayetano y Tres
Arroyos, asi como los departamentos Catril, Con-
helo, Quemt Quemu, Rancul, Realizé y Trenel.

“En Coronel Pringles recién se ha cosechado
alrededor del 40 % del maiz, con un rinde —en
secano— de entre 4.000 kilos por hectirea”, ex-
plicé el consultor Reynaldo J. Arostegui, licen-
ciado en Economia Agropecuaria y titular de una
agronomia en el distrito.

“La lluvia, de unos 700 milimetros en lo que
va del afio, ha permitido mantener siempre un
muy buen perfil en el suelo; incluso, para el actual
desarrollo de los cultivos de fina”, afiadié.

También dijo Arosteguy que, desde hace va-
rias camparfias, en los cultivos de maiz se trabaja
con siembra de baja densidad, algo que termina
potenciando los rendimientos.

En la zona sur del relevamiento, donde pre-
dominan las siembras tardias, se indicé que el
avance de cosecha es del 35 % y el rinde promedio
de 3.800 kilos por hectdrea. Aqui, la recoleccién
avanza en forma lenta debido a la alta humedad
en los granos, aunque los lotes mantienen buen
estado general.

La zona sur estd integrada por los distritos de
Bahia Blanca, Coronel Rosales, Patagones, Puan,
Tornquist y Villarino y los departamentos Atreu-
c6, Capital, Guatraché, Hucal, Toay y Utracin. l
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Pedro Gonzalez Gomila: el valor del

legado rural

Pedro Gonzilez Gomila nunca vivié en el
campo ¥, sin embargo, toda su vida y trayectoria
estuvo atravesada por él y la afinidad con su abue-
lo, Juan Pedro Gomila, que habia llegado de Ma-
llorca a los 19 afios escapando de la Guerra Civil
Espafiola, con dnimo emprendedor.

La historia, se podria decir, comienza cuando
en segundo afio de la secundaria Pedro decidié
irse a vivir con su abuelo, que vivia en Santa Rosa
y tenia un campo sobre la Ruta 35, 10 kilémetros
al sur. Fue en esos tiempos, en su compaiiia, que
aprendi6 sobre “las cosas de campo”.

“Con mi abuelo tenfamos muchas conversa-
ciones. El protestaba contra los gobiernos y las
politicas. Siempre habia estado relacionado con
la Asociacién, si bien no formé parte de ninguna
comisién. El me decia: no sirve que estemos dis-
cutiendo c6mo seria, cémo no seria, porque con la
voz no llegés. Vos tenés que hacer a través de una

institucién’, reflexioné en didlogo con La Agricola
Gonzilez Gomila.

Y asi es como su abuelo lo llevé a la Asocia-
cién Agricola Ganadera de La Pampa (AAGLP)
y a las exposiciones rurales, donde ayudaba con
la hacienda. “En ese entonces entraba muchisima
cantidad de hacienda, habfa muchisimos anima-
les, los remates eran muy grandes. Asi que estd-
bamos en nuestra salsa. Estdbamos felices ac4”,
recordd.

No habia terminado la carrera de Agronomia
cuando le llegé la trigica noticia de la muerte de
su abuelo. A pesar de que Juan Pedro tenia tres
hijas, su nieto era el mds afin a la actividad y le
fue encargado, a sus 21 afios, el cuidado de el
campo. Ya desde entonces la propiedad era emi-
nentemente ganadera, con vacas de cria y algunos
cultivos para alimentar el ganado.

Con el tiempo, Gonzilez Gomila se hizo so-
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L9 Pedro Gonzalez Gomila, productor
agropecuario

cio de la AAGLP y en 1985 ingres6 a la Comi-
sién Directiva, de la que nunca se fue. Fue presi-
dente en el 2005, 2006, 2007, 2010 y 2011.

“Yo asumo como presidente y entra (Néstor)
Kirchner. Recuerdo que acd en las instituciones
haciamos unas asambleas que venian de todos los
pueblos. Me tocaba hablar. Fue un aprendizaje
forzoso a ser dirigente sin haber estado prepara-
do convenientemente, pero cumpli, encabecé las
manifestaciones”, apunté. En pleno cierre de im-
portaciones y en medio de politicas desfavorables
para el campo, Gonzdlez Gomila se fue formando
como dirigente.

También ejercié otros cargos en la AAGLP:
fue vicepresidente, secretario y vocal en diferentes
periodos. En 2001, la institucién le pidié que la
represente en el Instituto Nacional de Tecnologia
Agropecuaria (INTA), fue presidente del Con-
sejo Regional de la Pampa-San Luis y asisti6 a
todas las reuniones en Buenos Aires. También fue
miembro de la cooperadora del INTA Anguil y
participé en el consejo local asesor.

“A veces el INTA estaba alejado del produc-
tor agropecuario. Los ingenieros, muchos de ellos,
eran profesionales de gabinete. Es decir, no salian
al campo. En todos los INTA pasaba lo mismo.
Todo era virtual. En el campo vos necesitds estar
cerca de la produccién, tenés que pisar tierra, te-
nés que ver los fenémenos y las cosas que suceden
en el desarrollo de la actividad. Esa fue una lucha
muy importante, pero que no logramos cambiar-
12", reflexiond.
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PLAN DE DESARROLLO
PAMPEANO

Hoy, a sus 74 afios, Gonzilez Gomila es uno
de los pocos criadores de ganado bovino criollo de
La Pampa, una actividad que inicié en los 90 y se
estd empezando a valorar cada vez mds. Mientras
tanto, suefia con crear un plan de desarrollo pam-
peano que recabe informacién clave como qué
hace falta en la provincia, qué zonas estin mds
preparadas y cuentan con capacidad profesional,
cudles tienen mejor acceso a la energia eléctrica y
al agua y en funcién de eso qué ciudades conviene
desarrollar.

El productor participa activamente con el go-
bierno provincial desde la Comisién de Emergen-
cia Agropecuaria, entre otros lugares, reclamando
inversién y una solucién para los caminos rurales
deteriorados en los que hace afios no se ven me-
joras y la extensién y construccién de acueductos.

“La situacién actual no es mala. Para la ga-
naderia, tenemos buenos valores y eso es impor-
tante porque cuando lo tuyo vale, te permite de-
sarrollarte. Si bien los granos estin bajos porque
a nivel internacional han bajado los valores y eso
nos afecta porque nosotros consumimos poco de
lo que producimos y la mayoria de los granos se
exporta, son divisas que ingresan al pais”, apuntd
el productor.

“El campo siempre necesita inversién. Nece-
sitamos tener créditos que puedas sacar a valores
razonables. Y no reglas cambiantes. La estabili-
dad que estd buscando este gobierno. Nosotros
necesitamos estabilidad para presentar un proyec-
to de inversiones. Si no, es imposible”, continué.

Y agregé: “todavia el campo puede dar mucho
mis, sobre todo la ganaderia. Los anlisis dicen
que todavia no estd en su éptimo desarrollo por-
que el porcentaje de terneros que se desteta por
vaca es muy bajo. Yo creo que, teniendo buen va-
lor durante un tiempo prudencial, el productor va
a ser mds eficiente en la cria de ganado”.

Consultado sobre qué legado le gustaria dejar
como dirigente, respondié: “la lucha, no acobar-
darse, seguir insistiendo. Lo que me ha ensefiado
esta institucién es que hay que perseverar e ir con
reclamos y con propuestas. La institucién siempre
ha hecho propuestas, pero no han sido escucha-
das”, cerr6. W

GANADO BOVINO CRIOLLO

El ganado bovino criollo es una
parte fundamental de la historia
ganadera del pais. Ingreso con
los colonizadores espanoles en
el siglo XVl y, con la introduccion
de las especies britanicas como
Shorthorn, Hereford y Aberdeen
Angus, fue relegada de la

region pampeana y desplazada
en la cadena de consumo y
comercializacion carnica nacional.
Sus principales virtudes son su
altisima rusticidad, su capacidad
para adaptarse a ambientes
dificiles, su resistencia a

enfermedades y parasitos y una
excelente eficiencia reproductiva,
incluso en condiciones marginales.
“No tiene tantos errores
incorporados como la otra
ganaderia. Tiene 500 anos de
existencia en el pais contra 200
anos que tienen las otras razas

y ha estado viviendo en estado
salvaje. Entonces, genéticamente
hay un proceso de adaptacion al
lugar que les permite sobrevivir
aunque tengas condiciones
increibles”, resumio Gonzalez
Gomila.
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De residuo a recurso:
los subproductos de la industria
frigorifica y feedlots como fertilizantes

Por Eugenia Requejo, parte del
equipo de CS Consultora Ambiental.
cslapampa@gmail.com.

En los tltimos afios, la mirada sobre los re-
siduos ganaderos y frigorificos ha comenzado a
cambiar. Lo que antes se consideraba un problema
ambiental —como el contenido ruminal o los pu-
rines de tambo— hoy se perfila como una alterna-
tiva estratégica para la fertilizacion de suelos agri-
colas, en el marco de una economia circular que
busca reducir desperdicios y potenciar recursos.

En la industria frigorifica, no todo lo que se
genera termina en la géndola. Una parte impor-
tante de lo que se extrae durante la faena queda
sin destino alimentario. Dentro de ellos, el conte-
nido ruminal, esa mezcla de pasto y forraje semi-
digerido que los rumiantes llevan en su estémago,
representa uno de los volimenes mds grandes y
también mds conflictivos de manejar. Durante
décadas fue considerado un desecho incémodo,
con riesgo de contaminar suelos y aguas si no se
lo trata adecuadamente. Hoy, en cambio, empieza
a ganar protagonismo como fertilizante agricola,
en linea con los principios de la economia circular.

El procedimiento para transformarlo en re-
curso comienza en el mismo frigorifico, donde se
lo separa y acopia en condiciones seguras, evitan-
do que se generen infiltraciones de grandes cargas

[2a) Estercolera en funcionamiento

orgénicas al suelo. Una vez trasladado, puede pa-
sar por distintas formas de tratamiento. La mds
comun es el compostaje, que consiste en dejar que
la accién de microorganismos lo descomponga
en condiciones controladas de temperatura y oxi-
genacién. Al cabo de dos o tres meses, la masa
inicial se convierte en un compost estable, de olor
terroso, libre de patégenos y listo para aplicarse en
suelos agricolas.

Distintas experiencias demuestran el poten-
cial de este recurso. Ensayos realizados por el
Instituto Nacional de Tecnologia Agropecuaria
(INTA) en Rafaela mostraron que la aplicacién
de compost de contenido ruminal en lotes de
maiz mejoré los rendimientos en torno al 12 %
respecto de los suelos que no recibieron enmienda
orgdnica.

Otro ejemplo sucede en Fortin Olavarria
(provincia de Buenos Aires). En este caso, una
empresa agropecuaria aprovecha los residuos ge-
nerados en su feedlot de 25.000 cabezas como
fertilizante en 5.000 hectireas de produccién
agricola. Los solidos resultantes se depositan en
una cancha de compostaje. Una vez estabilizado,
el compost se aplica en los campos con maqui-
naria especifica (estercolera), cuidando la com-
pactacién del suelo y ajustando las dosis a valores
de entre 20 y 23 toneladas por hectdrea, general-
mente después de la cosecha gruesa y previo a la
siembra de cultivos de invierno.

Desde el punto
de vista econdmico,
el sistema demuestra

una notable ventaja:
mientras la aplicacién

S

sCAMBIO SUSTENTABLE=
Corduinees Amibleatsl

Q2 Eugenia Requejo, parte del equipo de CS
Consultora Ambiental

de compost cuesta unos 100 délares por hectirea,
el equivalente en fertilizantes quimicos insume
alrededor de 150 a 200 ddlares. Esto representa
un ahorro de 50 a 100 ddlares por hectdrea, con
el beneficio adicional de aportar nutrientes de li-
beracién mds gradual, mejorar la materia orgdnica
del suelo y reducir riesgos de lixiviacién.

Aunque atin persisten desafios regulatorios
y de infraestructura para expandir estas précticas
—como la necesidad de plantas de tratamiento
especificas o marcos normativos més claros—, los
casos reales muestran que el camino es posible.

Desde CS Consultora Ambiental, asistimos
y acompafiamos a aquellas industrias que deseen
fortalecer su gestién ambiental, reducir el impacto
y desarrollar nuevas unidades de negocios a partir
de sus propios subproductos. W
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Se creo el Observatorio Estratégico
Agro Ganadero de La Pampa

Desde la Asociacién Agricola Ganadera de
La Pampa (AAGLP), queremos informar la crea-
cién del Observatorio Estratégico Agro Ganade-
ro de La Pampa, una iniciativa integral con tres
objetivos principales:

® Potenciar la profesionalizaciéon del accionar
politico y gremial por parte de los integrantes
de la institucién.

® Recopilar, analizar y difundir indicadores es-

tratégicos sobre la produccién agropecuaria y

la percepcién de los productores de la provin-

cia.
® Relevar las coyunturas del sector y construir
posibles mecanismos de resolucién.

El sector agropecuario es un pilar fundamen-
tal de la economia de la provincia de La Pampa,
caracterizado por su dinamismo productivo y su
influencia en la generacién de empleo, recau-
dacién fiscal, proveedor de bienes intermedios,
arraigo poblacional, exportaciones y diversos efec-
tos multiplicadores directos e indirectos. Su des-
empefio estd condicionado por diversos factores,
como la variabilidad climitica, la volatilidad de
los mercados, las politicas publicas, innovaciones
tecnoldgicas e infraestructura.

La mayoria de estos datos estin dispersos,

agregados a nivel nacional y resultan ser poco uti-
les y aplicados para los empresarios, profesionales
y funcionarios publicos de la provincia.

Consideramos que la toma de decisiones en
el sector requiere informacién confiable, actua-
lizada y especifica para la regién considerando
perspectivas de los propios actores del sector. Con
el objetivo de aportar a este desafio, se propone
la creacién del Observatorio Estratégico Agro
Ganadero de La Pampa. El mismo combinard
datos cuantitativos de fuentes secundarias (ofi-
ciales, académicas y de organismos multilatera-
les), con informacién primaria obtenida a través
de encuestas y relevamientos sobre expectativas y
desafios que enfrentan los productores y empre-
sarios del sector. Esta doble perspectiva permitird
no solo describir la situacién actual del agro pam-
peano, sino también anticipar tendencias.

Es también funcién del observatorio, articu-
lar las actividades que llevan adelante distintos
equipos de profesionales que trabajan para tal fin.
Estos equipos integrados por ingenieros agréno-
mos, veterinarios, economistas, con formacién a
nivel de doctorados, realizan los informes a re-
querimiento, con metodologia de consultorias
externas.

INFORME DE PERSPECTIVAS
AGROPECUARIAS DE LA
PAMPA

En el marco del Observatorio., la AAGLP y
el grupo Innovaciones, Administracién, Econo-
mia y Prospectiva del Agro IAEPA) avanzaron
con el primer estudio, denominado Informe de
Perspectivas Agropecuarias de La Pampa.

El relevamiento se realizé en mayo de 2025,
cuando fueron encuestados productores de dis-
tintas escalas, actividades y microrregiones. La
base de respuestas abarca tanto agricultura como
ganaderia y sistemas mixtos, incluyendo perfiles
de micro, pequefias y medianas empresas. Esta
diversidad permitié captar una imagen amplia y
representativa de las condiciones actuales y las ex-
pectativas hacia adelante.

Entre los aspectos mds criticos identificados
por los productores, se destaca de manera contun-
dente la presion fiscal: la percepcion generalizada
es que el sistema tributario —a nivel nacional,

El 83 % de los productores
considera que la situacion
economica del pais mejoro en el
semestre anterior.

El 64 % mantiene expectativas

positivas, aunque el nivel de
optimismo es algo menor que
el registrado para el pasado
inmediato.

Indice de Situacién
Agropecuaria LP

ISALP

o
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El 40 % de los productores
manifesto que los indicadores
productivos se mantuvieron sin

cambios, mientras que un 36 %
reporté mejoras.

El 44 % anticipa mejoras y el 55 %
no prevé cambios.

Situacion financiera de
las empresas

51% @

26% @

23% @

provincial y municipal— afecta negativamente la
rentabilidad, sin considerar adecuadamente la es-
cala, el riesgo ni el perfil productivo de las explo-
taciones. A esto se suma una evaluacién negativa
del acceso al financiamiento, que sigue siendo
limitado y poco adaptado a los ciclos y necesida-
des del sector agropecuario, particularmente para
productores medianos y pequefios.

La infraestructura vial es otro punto estruc-
tural que atraviesa los testimonios: el estado de los
caminos rurales y el elevado costo del transporte
aparecen como obsticulos que encarecen la logis-
tica, limitan la insercién comercial y aumentan la
vulnerabilidad de los sistemas productivos.

Del mismo modo, persisten dificultades para
acceder a mano de obra adecuada, especialmente
en tareas no profesionales, lo que compromete la
operatividad en determinados momentos del ci-
clo productivo.
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Indice de Expectativa
Agropecuaria LP

IEALP

Estos temas configuran una agenda palia-
tiva que requiere respuestas articuladas desde
distintos niveles del Estado y las instituciones
representativas del agro. Resolverlos no es una
tarea técnica aislada, sino parte de una politica
de desarrollo territorial inteligente que combine
eficiencia econdémica, sostenibilidad ambiental y
cohesién social.

Junto con los problemas, el informe identifica
oportunidades claras. La mayoria de los produc-
tores relevados percibié una mejora en la situa-
cién econdémica y politica nacional, lo que generé
una recuperacién de expectativas. También se
registran condiciones climdticas favorables y una
evolucién en los precios de algunos productos cla-
ve, lo que estabiliza los margenes en determinadas
actividades y zonas.

A nivel de empresa, muchos productores lo-
graron estabilizar su situacién financiera, y aun-
que las decisiones de inversién siguen siendo cau-
telosas, crece el interés por reinvertir si el entorno
se consolida. Esto incluye tanto mejoras tecnols-
gicas como inversiones en infraestructura predial,
sanidad, genética o diversificacién.

En este contexto, se abre una agenda propo-
sitiva basada en el aprovechamiento de las ca-
pacidades instaladas del sector pampeano. Ello
implica disefiar esquemas de financiamiento
mis flexibles, herramientas fiscales con mirada
territorial, estimulos a la integracién comercial y
nuevos canales de valorizacién de la producciéon
primaria.

En esta primera edicién el indice de expecta-
tivas (IEALP) es superior al de situacién actual
(ISALP). Esto refleja que, aunque el presente
todavia evidencia tensiones (especialmente fi-
nancieras, fiscales y logisticas), los productores
visualizan un horizonte mas favorable en lineas
generales, apalancado por las mejoras macroeco-
némicas y climaticas percibidas. Con el correr de
los informes se podrd evidenciar una tendencia
que empiece a dar dindmica a las evaluaciones y
percepciones de los productores del agro de La
Pampa.

Este informe no busca cerrar diagnésticos,
sino abrir procesos. Desde AAGLP entendemos
que generar informacién confiable, accesible y
con base empirica es el primer paso para forta-
lecer la toma de decisiones en contextos de in-
certidumbre. Pero tan importante como el dato
es el uso que se hace de él: por eso, este trabajo
se complementard con informes periédicos, con
datos e indicadores clave del sector, que nos per-
mitan aportar valor a la construccién de politicas
y estrategias desde la realidad concreta de nuestro
territorio.

Confiamos en que este informe serd una he-
rramienta util no solo para los productores, sino
también para municipios, instituciones técnicas,
universidades y organismos publicos provinciales
y nacionales. La Pampa necesita mds inteligencia
sectorial construida desde abajo hacia arriba. Este
es un primer paso, pero también una invitacién a
sumar miradas, enriquecer el analisis y transfor-
mar los datos en accién.
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Ganaderia regenerativa: mas
rentabilidad y recuperacion del suelo

La gestién inadecuada de la produccién agro-
pecuaria puede provocar la degradacién del suelo,
ya sea por deforestacién o por el uso excesivo del
pastoreo, afectando negativamente tanto al am-
biente como a la propia actividad productiva.

En los tltimos afios, varios establecimientos
ganaderos comenzaron a adoptar nuevas estra-
tegias en sus campos. Es asi como, de a poco, la
ganaderia regenerativa va sumando adeptos en
los campos argentinos.

Este modelo, que emplea diferentes técnicas
para mantener los suelos saludables y asegurar
una mejor produccién ganadera a largo plazo,
ayuda en el proceso a restaurar los ecosistemas y
trae una mayor rentabilidad al productor.

Desde 2020, Eficagro asesora y acompafia a
los productores que deseen implementar mode-
los de ganaderia regenerativa en sus campos, pero
también da servicios en relacién a los sistemas
convencionales o mixtos. Brinda asesoria en va-

rias provincias y trabaja de manera presencial en
diversas zonas de la provincia de La Pampa como
Anguil, Padre Buodo, Santa Rosa y Toay.

“Yo creo que va en avance todo lo que es la
ganaderia regenerativa. Y también se empezé a
ver que aumenta la rentabilidad y los beneficios
ambientales y sociales que tiene”, aseguré a La
Agricola Santiago Lépez Laco, socio de Eficagro.

[ :Cudl es la diferencia entre la ganaderia rege-
nerativa y la extensiva tradicional?

) Por un lado, se trata de no utilizar absoluta-
mente nada de agroquimicos o fertilizantes qui-
micos. Es un sistema de manejo donde todo lo
va haciendo la propia vaca: con la bosta y con la
orina va fertilizando el suelo. Lo que sale del suelo
no se ve como malezas, sino como pasto para el
animal. Antes se trataba de tener una pastura que
sea solo lo que se habia implantado y hoy en dia
no. De hecho, se va generando un pastizal natural,
a la larga. Aparecen especies que no se tenia ni
idea que estaban en ese establecimiento. Lo que
nosotros mds usamos es una intensidad corta de
pastoreo y mucho tiempo de descanso. Al darle
mucho tiempo de descanso, aparecen esas nuevas
especies.

e & - . . -

Q0 santiago Lopez Laco y Leandro Cony, socios
de Eficagro

u Es dejar que la naturaleza actie mediante el
manejo de la ganaderia.

) Exactamente, tratamos de imitar a la natura-
leza. Van comiendo y se van mudando a donde
hay mds pasto y por ahi al préximo afio vuelven
a comer donde ya comieron. Hay sistemas donde
se lleva el agua a la parcela y el animal casi que
ni camina. Y hay otros donde se arman callejones
y el animal camina un poco mds, pero come en
determinado lugar y ese lugar se deja descansar
determinado tiempo donde se va a producir de
nuevo la materia prima que necesitamos para ese
animal. El animal se acostumbra al sistema: te ve
llegar a la parcela y ya estd esperando que lo cam-
bies. Se mueve solo. Hay sistemas que cambian
cada semana y otros que se cambian tres veces por
dia, dependiendo del establecimiento.

a ¢Eso depende también de las caracteristicas
del campo?

Q s, y del personal disponible y de la capacidad
productiva. Hay campos en los que antes no se
hacia nada y ahora, aunque sea, se cambia cada
quince dias o un lote se divide en dos y ya es un
avance. Hay de todo.

[P ¢Cuiles son los beneficios de este modelo?
Uno, aumenta la rentabilidad. Recomenda-
mos que sea una pastura polifitica y hay un costo
inicial de implantacién, pero después en cinco
afios no se tocé mds ese lote, no se puso mds un

peso en maquinaria. Por ahi en varillas y en hilos,
pero no mis que eso. También va aumentando la
carga porque se va aumentando la productividad
del campo. Los beneficios van de la mano con lo
humano, lo animal y el suelo. El suelo se va rege-
nerando, va produciendo cada vez mds. Después
de esta estacion seca que tuvimos en La Pampa en
el invierno, con las primeras lluvias que empiezan
a caer ese lugar donde se estd haciendo esta rege-
neracién es el primero en responder. Y a la larga
mids produce.

B Ensu experiencia, gencontraron a los pro-
ductores preparados para este cambio?

Los encontramos en el transcurso del cambio.
Estd cambiando la ganaderia ya hace un tiem-
po. La productividad de antes acé se ve, mis que
nada, en el oeste, donde era rentable, pero poco
eficiente. Y nosotros, con el lema de Eficagro
que es “ser lo més eficiente posible”, les brinda-
mos esta alternativa a los productores. Primero, la
planificacién, que es algo clave que muchas veces
no se tiene. Queremos que se coma todo lo que
hay en la parcela y no que la vaca seleccione. El
productor empieza a entender que para ser mds
eficientes hay que cambiar un poco el sistema de
produccién. El productor, donde ve que aumenta
la rentabilidad y es mds eficiente el campo, le inte-
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resa y le da para adelante. Por ahi arranca con una
parte del establecimiento y lo lleva a todo el resto.
No tiene muchas contras. Uno piensa que hay que
trabajar mds porque hay que hacer mds parcelas o

la gente del campo reniega un poco mds, pero a la
larga, cuando el animal se acostumbra, uno trabaja
hasta menos, te dirfa. Hay productores que estdn
cémodos, pero hoy que los nimeros estin cada
vez mis finos para todos, estin mds dispuestos
al cambio. Lo que es también dificil es cambiar
al personal que venia trabajando de una manera,
pero con resultados ellos se van a autoconvencien-
do. A la larga se van dando cuenta de que es la
unica manera de ser mds eficientes.

B Aparte de asesorar, ¢ustedes capacitan a los
trabajadores y los acompaiian en el proceso?

Si, en los campos que tenemos por la zona
vamos en compaiiia, en un inicio. Después ya le
van agarrando la vuelta y se largan pricticamente
sin necesidad de que uno los vaya guiando. Hay
gente que se quiere largar con el sistema intensivo,
con esto de las parcelas, y nosotros les hacemos la
planificacién previa y en los primeros meses les
prestamos una ayuda.

O :Hay una diferencia en el valor del producto
regenerativo al mercado?

[ Hay nichos en donde se estd viendo cada
mds. Es algo que viene avanzando. Y hay certi-
ficaciones, pero hay todavia una vuelta de tuerca
que darle ahi para que el productor tenga una ex-
celente ganancia a esta produccién de pasto, que
generalmente es pasto a carne, en donde por ahi
con esa certificacién gana un poquito més. Yo creo
que estd en proceso de cambio eso y dentro de un
tiempo vamos a ver mds los beneficios. Se estdn
haciendo estudios del INTA, pero también el dia
de mafiana va a estar de la mano del productor
que quiera aceptar esa certificacién. Este camino
va en progreso, pero creo que le falta un poquito
todavia. M
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Condalia, las harinas integrales
pampeanas que cruzan fronteras

En General Acha dos ingenieros agrénomos
decidieron transformar su pasién por la produc-
cién sustentable en un proyecto que hoy marca un
antes y un después en la elaboracién de harinas
integrales en la provincia.

Josefina Neira hablé con La Agricola y con-
t6 cémo, junto a Mateo Gutiérrez, su compafiero
de vida y de emprendimiento, fundaron Molino
Condalia, una iniciativa que apuesta por lo natu-
ral, lo local y lo nutritivo.

o ¢Coémo surgié Condalia?

Condalia naci6 de nuestras ganas de producir
alimentos sanos, nutritivos y con identidad regio-
nal. Mateo es de General Acha, y yo, de Trenque
Lauquen, pero elegimos vivir acd porque creemos
en el potencial de su materia prima. Siempre
vefamos proyectos similares en otras provincias
y queriamos hacer algo asi en La Pampa. Desde
nuestra profesién vefamos cémo el trigo pampea-
no, de excelente calidad, se industrializa muy poco
en la provincia y muchas veces se transforma en
productos que pierden sus propiedades naturales.
Queriamos cambiar eso.

[ :Como es el proceso de elaboracién de sus
harinas?

) Hacemos todo nosotros dos: desde la pro-
duccién agroecolégica del trigo, el acopio, la
molienda y el fraccionamiento artesanal. Usa-
mos variedades de trigo de grado 1, lo que nos
asegura buena calidad de proteinas. El molino a
piedras que utilizamos tiene dos discos de granito
que muelen el grano entero a baja temperatura, lo
que permite conservar sus nutrientes: fibras, mi-
nerales, vitaminas. Luego, la harina pasa por un
enfriador y un cernidor que nos permite obtener
tres tipos: gruesa, fina y extrafina. Es un proceso
muy tradicional, lento y cuidadoso, como se ha
hecho durante miles de afios, que permite extraer
la esencia de cada grano y obtener harinas con
aromas, texturas y sabores de antafio.

(P ¢Qué diferencia hay entre sus harinas y las
comerciales?

La principal diferencia es que nuestras hari-
nas son integrales, sin aditivos ni conservantes, y
conservan todas las propiedades del grano. Estén
pensadas para personas que buscan una alimenta-
cién mds natural, muchas de las cuales tienen pro-
blemas con las harinas blancas refinadas. Ademis,
el trigo que usamos no tiene pesticidas.

B :Como es el paquete?

) Usamos papel kraft reciclado, ficil de des-
componer, con una etiqueta que lleva el dibujo del
Valle Argentino, tipico de esta region. Queremos
que el cliente sepa dénde se produce su alimento,
que conozca quién estd detrds. Apuntamos a con-
sumidores conscientes, que valoran lo agroecolé-
gico y lo local.

(P ¢Buscan generar sentido de pertenencia en la
comunidad pampeana?

[ Totalmente. Queremos que nos reconozcan
como parte de General Acha y de La Pampa.
Somos los primeros en producir harina integral
en la provincia con una mirada de largo plazo.
Nos interesa que la materia prima que se con-
sume en La Pampa sea de aci. En La Pampa
el trigo se va, queremos que se quede y aprove-
charlo bien.

[ :Cémo comercializan sus productos y cémo
proyectan el crecimiento?

[} Vendemos principalmente de forma mayo-
rista, en envases de 1, 5 y 25 kilos, a dietéticas,
distribuidoras, panaderias y casas de comida. Hoy
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Josefina Neira y Mateo Gutiérrez, duenos de
Condalia

producimos 1.500 kilos por mes y proyectamos
duplicar la produccién a fin de ao.

) :Qué planes tienen para el futuro?

Queremos ampliar la produccién con harinas
de otros cereales como centeno, trigo sarraceno y
sorgo blanco. También nos interesan las harinas
de frutos secos y la miel. Siempre quisimos un
proyecto propio vinculado con la alimentacién
consciente, natural. ll
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Propietarios e inversores rurales:
(que ven cuando miran un campo?

Por Juan José Wilberger Weber, ingeniero
agronomo y asesor agronomico de
Campos de La Pampa +54 9 2954 609898

“El ojo ve sélo lo que la mente estd preparada
para comprender” (Henri Bergson).

Es un concepto muy adecuado para con-
firmar que, cuando mds conocimiento técnico
agronémico y experiencia personal agropecuaria
tengan... en mejores condiciones estardn tanto
los propietarios que decidan vender sus campos
como los inversores que resuelvan comprarlos.

Tanto unos como los otros pueden tener, al
momento de vender o comprar un campo, gran-
des diferencias en conocimiento, experiencia y
capacidad para evaluar las caracteristicas de los
inmuebles rurales, sus aptitudes, infraestructuras,
servicios y valores.

Para conocer y evaluar adecuadamente las
caracteristicas de cada campo, lo mds adecua-
do es realizar un Diagnéstico Agronémico. Mi
gran desafio serd comprimir este vasto tema en
la extensién prevista para esta nota, por lo que lo
desarrollaré muy sintéticamente.

Serd mis util para los que tengan poco cono-
cimiento y experiencia y los que no tengan nin-
guna (profesionales, emprendedores e inversores

de otros rubros). En estos casos, es recomendable
que reciban asesoramiento agronémico de profe-
sionales y de empresas inmobiliarias de confianza.
Aqui es oportuno diferenciar entre lo que es
mirar un campo y lo que es verlo. Parece un juego
de palabras, pero es mucho mis que eso... y me
remito a sus definiciones.
Mirar es la accién de dirigir nuestra vista o
mirada hacia un punto, objeto o lugar en concreto.
Mientras que ver tiene diversas definiciones
coincidentes: es la percepcién que obtenemos de
algo que miramos, ya sea con la inteligencia o con
cualquiera de los sentidos. Es el reconocimiento
con atencién de alguna cuestién que se visualiza.
Es el andlisis que una persona realiza respecto de
algo que ve. Es constatar que algo se encuentre
en el lugar y forma que se supone o se sabe debe
estar. Ver es sinénimo de acciones tales como:
considerar, juzgar, reflexionar. Adelantarse a un
hecho futuro y prevenirlo o mejorarlo.
Claramente surge que para saber ver una zona
rural y un campo durante una recorrida es impres-
cindible la realizacién de un correcto diagnéstico
de evaluacién. Servird para que propietarios e
inversores rurales puedan interpretar lo que ven,
analizar la informacién disponible que obtengan,
caracterizar sus recursos, identificar las eventuales
deficiencias, evaluar las posibles restricciones, de-

L9 Juan José Wilberger Weber, asesor
agronomico de Campos de La Pampa

terminar su aptitud, relacionarlas con el valor de
venta y tomar las decisiones mds adecuadas. In-
cluso si se prevé realizar la compra de un campo
con propdsitos recreativos.

Inicialmente, y antes de evaluar los aspectos
propios de cada campo, es necesario considerar
los factores agroclimdticos que son determinan-
tes de sus aptitudes productivas: clima (magnitud
y estacionalidad de las lluvias anuales, temperatu-

ras mdximas y minimas, periodo libre de heladas
de la zona de emplazamiento de cada campo), los
ambientes productivos presentes en ellos (en base
a la topografia, profundidad, textura y eventuales
limitaciones de los suelos) y sus aguas subterra-
neas (caudal, calidad y profundidad de las napas).

En campos cultivables resulta muy valioso
observar los cultivos forrajeros y de cosecha que
se realizan en los mismos y en campos vecinos, y
considerar los rangos de rendimientos agricolas y
carga animal que les corresponderia.

En los campos con pastizal natural (ya sean
de bosque de caldén o de arbustal) es imprescin-
dible identificar la presencia y cobertura de las es-
pecies forrajeras mds valiosas, pues resultan deter-
minantes de la carga animal que pueden sostener.

Con respecto a la infraestructura, en campos
ganaderos o agricola-ganaderos es importante
considerar la dotacién y distribucién de aguadas,
el grado de apotreramiento y condicién de los
alambrados, la existencia y estado de instalacio-
nes ganaderas, galpén o tinglado y, al menos, de
vivienda para Encargado. Con excepcién de las
aguadas, en campos agricolas los otros aspectos
mencionados son normalmente desestimados.

Finalmente, hay que identificar y considerar
los servicios de los que se puedan servir los cam-
pos (ya le sean propios o externos). La disponibi-
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lidad de energia eléctrica, telefonia e internet es
apreciada. La cercania a centros urbanos con em-
presas comercializadoras de la produccién agro-
pecuaria, proveedoras de insumos rurales y pro-
fesionales (consignatarios de ganado, frigorificos,
acopiadores de cereal, vendedores de maquinarias
agricolas y articulos rurales, semilleras, agrono-
mias, veterinarias) y la distancia a los lugares de
residencia de los inversores tienen impacto en los
costos por movilidad y fletes. Obviamente, se va-
lora la proximidad a rutas pavimentadas.

Todas las consideraciones realizadas previa-
mente son validas también ante la instancia de
arrendamientos rurales.

Cuando resulta posible y los inversores tienen
la posibilidad de visitar y recorrer varios campos
con la aptitud y magnitud que desean, es reco-
mendable hacer una evaluacién técnica agroné-
mica comparativa entre ellos, para realizar la elec-
cién mds adecuada a sus intereses.

En palabras simples, cuando los productores
e inversores rurales de avanzada y los Ingenieros
llegamos a una zona rural y recorremos algin
campo, inmediatamente estamos interpretando
agronémicamente lo que miramos.

Como decia nuestro gran Atahualpa Yupan-
qui, “para el que mira sin ver... la tierra es tierra
nomiés”. W

campos de la pampa

Inversiones acertadas con fnformacion confiable
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Tecnocom: El control y la seguridad
en el campo y la industria

Con casi 25 afios de trayectoria, Tecnocom
Informatica y Seguridad es representante ofi-
cial en la provincia de La Pampa de Hikvision,
la marca lider mundial en sistemas de seguridad
electrénica. Su experiencia abarca desde solucio-
nes de videovigilancia para establecimientos rura-
les, hasta proyectos para el sector agroindustrial,
tambos, empresas e industrias de distintos rubros.

La Agricola hablé con su CEO, Walter
George, sobre los servicios que ofrecen y detall6
los beneficios para los productores agropecuarios
de tener el control constante de su campo.

[ :Qué esti demandando hoy el productor
opecuario en materia de seguridad?

En el campo, la distancia es un gran desafio.
Los productores quieren control constante, in-
cluso cuando no estin presentes. Buscan ver en
tiempo real qué ocurre con animales, maquinarias,
corrales, comederos, bebederos, accesos, depésitos
y personal, sin recorrer fisicamente todo el esta-
blecimiento.

Seguridad:

CAMARA DOMO

D ¢Qué soluciones ofrece Tecnocom para esto?

Disefiamos e instalamos sistemas de videovi-
gilancia a medida. Podemos cubrir desde el casco
de la estancia hasta zonas alejadas a varios kils-
metros. Usamos cdmaras fijas estratégicamente
ubicadas y domos PTZ con zoom éptico, que
permiten ver detalles a mds de 1,2 6 3 kiléme-
tros. Las nuevas tecnologias incorporan analitica
avanzada: deteccién e identificacién de personas

Modo de entrega
automdtica

y vehiculos, conteo de objetos, definicién de zo-
nas de intrusién y alertas inteligentes. En lugares
sin electricidad, implementamos médulos solares
para alimentar los equipos. Cuando se necesita
cubrir largas distancias, instalamos torres, enlaces
inaldmbricos y médulos solares que han permi-
tido monitorear zonas rurales a mds de 10, 15 6
incluso 20 kilémetros, integrando y combinando
conectividad y energfa solar fotovoltaica.

(P ¢Coémo funciona la tecnologia de los domos
PTZ en el campo?

Son cdmaras motorizadas que giran 360°, in-
clinan y hacen zoom. Esto permite observar en
cortas y largas distancias un bebedero, seguir el
movimiento de un tractor, monitorear el ingreso
de vehiculos, etcétera. Las imédgenes se ven desde
el celular, computadora o pantalla de control, en
cualquier lugar.

[ Ademis de seguridad, ;qué otros beneficios
tienen estas soluciones?

También mejoran la gestién. Permiten con-
trolar stock, los procesos y la produccién, supervi-
sar personal, verificar maquinarias y actuar rapido
ante cualquier imprevisto.

) :Qué otras soluciones ofrece Tecnocom ade-
mads de videovigilancia?

B Contamos con sistemas de intrusién (alar-
mas), barreras y control de acceso, cercos electri-
ficados, redes de datos cableadas e inaldmbricas,
telefonia IP y tendido de fibra 6ptica, entre otras
soluciones. Asi ofrecemos un servicio integral,

adaptado a cada necesidad. Estas soluciones se
pueden ofrecer en forma individual o de manera
integral mediante el andlisis, disefio e implemen-
tacién de un proyecto llave en mano.

[ :Trabajan solo en La Pampa o también en
otras provincias?

m Trabajamos en toda la provincia de La Pampa
y también en la mayoria de las provincias limi-
trofes.

(P ¢Cémo puede un productor o una empresa
acceder a esta tecnologia?

3 Ademés de promociones con tarjetas de cré-
dito, ofrecemos financiacién con cheques y acceso
a programas como Compre Pampeano, ademas de
planes oficiales y bancarios.

n ¢Es posible ver y probar los productos antes
de decidir?

Si, contamos con un showroom en Santa
Rosa, donde también estin nuestras oficinas co-
merciales. Allf los clientes pueden ver en funcio-
namiento cdmaras fijas, domos PTZ y sistemas
completos de seguridad y videovigilancia.

B Siun productor o empresa quiere implemen-
tarlo, ;cémo empieza?

Con un simple contacto. Coordinamos la
visita al lugar, proponemos la mejor solucién y
nos ocupamos de todo. En pocos dias, ya estin
monitoreando en tiempo real y con total tran-
quilidad. W
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